
Bewerbung an:

personal@maccon.de 

Ihr ProfilIhre Aufgaben

Unser Angebot

MACCON GmbH & Co KG | Aschauer Str. 21, 81549 München

MitarbeiterMitarbeiter

VertriebsinnendienstVertriebsinnendienst

Mitarbeiter

Vertriebsinnendienst

WIR STELLEN EIN:

(M/W/D)

MACCON ist ein erfolgreiches Unternehmen, welches im High-Performance-Bereich der elektronisch gesteuerten
Antriebstechnik tätig ist. An unserem Standort in München entwickeln, fertigen und vertreiben wir Komponenten und
Motion-Control-Systeme. Diese umfassen Elektromotoren, Sensoren, Verstärker, Controller und Elektromechanik. 
Für unsere namhaften, internationalen Kunden sind eine kompetente Beratung und Betreuung essentiell.

Stabilität auch in wirtschaftlich herausfordernden

Zeiten – dank branchenübergreifender Ausrichtung 

Große Bandbreite an innovativen, internationalen

Projekten in spannenden Geschäftsfeldern 

Familiäre Atmosphäre im Team 

Flache Hierarchie, kurze Entscheidungswege 

Kombibüros mit ergonomischen Arbeitstischen, kein

Großraumbüro 

Attraktive Zusatzleistungen wie Zuschuss zur Kantine

& Fitnessstudio-Mitgliedschaft 

Möglichkeit zum JobRad-Leasing

Vermittlung privater Altersvorsorge 

Flexible Arbeitszeiten / Mobiles Arbeiten 

Betreuung von Bestandskunden in Zusammenarbeit

mit dem Vertriebs-Team und Bearbeitung

wiederkehrender Bestellungen inkl. Angebots- und

Preisprüfung sowie Auftragserfassung. 

Erste Bearbeitung von Standardanfragen (Telefon / E-

Mail / Webformular), Einholung von

Lieferantenangeboten, Kalkulation und Weiterleitung. 

Erfassung von Neukundenkontakten und

Verkaufschancen – Anlage von Leads/Opportunities,

Nachverfolgung und Übergabe an Vertrieb. 

Pflege und Verwaltung von Kunden- und

Interessentendaten sowie Nachverfolgung offener

Anfragen. 

Koordination mit Lieferanten für Standardartikel

(Preis-/Lieferzeitabfragen, Bestellungsvorbereitung). 

Betreuung der Telefonzentrale

Kaufmännische Ausbildung oder

vergleichbare Qualifikation – idealerweise

mit technischer Affinität oder Interesse an

Technikprodukten. 

Selbständige, strukturierte und

zuverlässige Arbeitsweise mit hoher

Service- und Kundenorientierung. 

Gute Kommunikationsfähigkeiten in

Deutsch und Englisch. 

Sicherer Umgang mit EDV / MS Office /

idealerweise Erfahrung mit

Warenwirtschaftssystemen. 

Organisationstalent und Fähigkeit,

mehrere Aufgaben parallel zu steuern und

Prioritäten zu setzen. 

Motivation, im B2B-Umfeld zu arbeiten und

Team sowie Vertrieb tatkräftig zu

unterstützen. 

mailto:personal@maccon.de

